Siemens et Vermeire-Belting

€tendent leur partenariat aux moteurs
basse tension et répondent a une demande
croissante des €équipementiers

Forts du succes de la collaboration née
en 2014 entre la Division Process Indus-
tries and Drives de Siemens et Vermeire
Motion (business unit de Vermeire Bel-
ting), Siemens et Vermeire-Belting unis-
sent a nouveau leurs forces pour répon-
dre a une demande croissante sur nos
marchés de moteurs basse tension offrant
des caractéristiques supérieures en ter-
mes de qualité et d’économie d’énergie.
En tant que Siemens Simotics Distribu-
tion Partner, Vermeire Belting offrira
proximité et réactivité aux équipemen-
tiers et clients finaux en quéte de solu-
tions rapides et efficaces.

Efficacité accrue
a tous les niveaux

En élargissant son partenariat avec
Vermeire-Belting, Siemens permet de
combiner les besoins du marché en per-
formances, disponibilité et flexibilité a
une offre élargie dans le domaine des
moteurs basse tension, jusqu’a une
puissance de 250 kW, désormais livra-
bles de stock.

Gréce a deux espaces de stockage situés
a Verviers et Wondelgem, Siemens, par

VermeireBelting: espaces de stockage pour moteurs

le biais de Vermeire-Belting, est en
mesure de répondre rapidement et effi-
cacement aux demandes des clients. Cela
permet de garantir aux clients construc-
teurs une efficacité accrue en termes de
services et aux clients finaux la continu-
ité¢ de leurs chaines de production.

Enfin, les services apres-vente sont pris
en charge par des centres locaux agréés
par Siemens, réduisant, 1a encore, les
délais d’intervention et la remise en
fonction des équipements concernés.

L’expertise au service des
structures de toutes tailles

La collaboration ainsi initiée a égale-
ment pour objectif de mettre en place
une plus grande équipe d’experts qui sera
directement en contact avec nos clients.
Cette nouvelle force de vente spéciali-
sée dans le domaine des moteurs basse
tension est active pour conseiller les
clients dans 1’établissement de leurs
besoins, auxquels une réponse précise et
professionnelle sera apportée, quelle
que soit la taille de I’entreprise con-
cernée. Et par rapport a la concurrence,
cette nouvelle force de vente aura com-
me avantage de pouvoir offrir une exper-
tise sur ’ensemble de la chalne ciné-
matique vu qu’elle maitrise aussi bien
les transmissions par courroies ou par
chalnes que les systémes de liaison et
les techniques linéaires.
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